
•	 Poste basé en France

En tant que responsable de portefeuille produits, vous serez le responsable stratégique d’un portefeuille de produits défini, 
combinant variétés, traitements de semences et technologies semencières pour une zone géographique spécifique. Vous 
piloterez l’ensemble du cycle de vie des produits et servirez de point de coordination central entre les équipes d’innovation 
produit et de sélection végétale, le marketing, les ventes et l’expert technique, afin de proposer des produits compétitifs qui 
créent de la valeur pour les clients et favorisent un impact commercial à long terme.

Responsable portefeuille produits

Industriepark 15 · 3300 Tienen · Belgium  
T +32 (0)16 80 83 16 
www.unitedbeetseeds.com

United Beet Seeds
United Beet Seeds (UBS), dont le siège est en 
Belgique, est spécialisée dans tous les aspects de la 
recherche, de la production, du traitement et de la 
commercialisation des semences de betterave sucrière. 
Nous tirons parti de nos forces combinées, de notre 
vaste expertise et de la passion partagée de plus de 
900 employés dans le monde entier, pour élargir les 
possibilités offertes aux producteurs et à l’industrie 
sur les marchés mondiaux des semences de betterave 
et de chicorée. UBS se concentre sur l’innovation et la 
qualité, ce qui se traduit par des variétés performantes 
et durables.

Êtes-vous la personne que nous recherchons ? 
N’hésitez pas à envoyer votre CV et lettre de motivation à 
recruitment@unitedbeetseeds.org

Vos principales responsabilités
Responsabilité stratégique des 
produits et rôle de point de contact 
central
•	 �Vous êtes responsable et pilotez les efforts liés 

à la gestion des produits du portefeuille d’UBS 
présentant des caractéristiques définies, en 
combinant variétés, traitements des semences 
et technologies semencières pour une zone 
géographique spécifique.

Soutenir le développement de 
nouveaux hybrides et rationaliser le 
portefeuille
•	 Vous proposez une conception de produits 

adaptée.
•	 Vous êtes responsable des profils de produits 

et mettez en avant les priorités clés pour 
orienter les sélectionneurs, en vous appuyant 
sur les informations commerciales et les 
données de marché.

•	 Vous participez aux visites d’essais en 
champ et aux réunions de sélection clés 
avec les sélectionneurs afin d’acquérir des 
connaissances sur les nouveaux hybrides 
potentiels. 

•	 Vous suivez les essais d’homologation et les 
nouveaux hybrides.

•	 Vous examinez le portefeuille de produits afin 
de rationaliser le nombre d’hybrides (variétés 
et génétiques).

•	 Vous mettez en place des essais de « 
présélection » pour sélectionner des 
génétiques adaptées dans le cadre des essais 
officiels de variétés (OVT) sur les marchés en 
phase de développement.

Diriger le processus des essais officiels 
de variétés (OVT)
•	 Vous sélectionnez de nouvelles génétiques 

pour la 1ère année d’OVT sur les marchés en 
phase de développement.

•	 Vous proposez le budget OVT par pays/profil 
de produit pour les entrées nouvelles et 
existantes.

•	 Vous passez en revue le portefeuille de 
produits afin de rationaliser le nombre de 
variétés et de génétiques.

•	 Vous pilotez le processus d’inscription sur 
les marchés prioritaires et apportez votre 
soutien sur les marchés secondaires (pilotés 
localement par l’expert technique de chaque 

marque).

Votre profil
•	 Vous êtes titulaire d’un master en agronomie, 

en économie agricole, en sciences végétales 
ou en gestion d’entreprise, et justifiez d’au 
moins 5 ans d’expérience dans la gestion de 
produits, le secteur des semences, la 
gestion de portefeuille ou des fonctions liées à 
l’agronomie.

•	 Vous avez démontré votre capacité à diriger 
des projets transversaux impliquant la R&D, les 
ventes et le marketing.

•	 Vous possédez une expérience dans la gestion 
du cycle de vie des produits, la rationalisation 
de portefeuille et les processus d’inscription 
(notamment dans le cadre des essais officiels 
de variétés).

•	 Vous possédez une solide compréhension de 
la conception de portefeuille, de la sélection 
des hybrides et de l’économie du cycle de vie 
des produits.

•	 Vous êtes capable de définir le positionnement 

des produits et d’orienter les priorités de 
sélection en gardant à l’esprit les objectifs 
commerciaux finaux.

•	 Vous maîtrisez les données d’essais, les 
indicateurs de performance et les informations 
sur le marché.

•	 Vous savez utiliser les données pour orienter 
les choix en matière de priorisation, de 
rationalisation et d’investissement.

•	 Vous savez animer, sans exercer d’autorité, 
l’ensemble des parties prenantes concernées 
autour d’objectifs communs.

•	 Vous possédez de solides compétences en 
matière de planification et de coordination, et 
êtes capable de gérer des parties prenantes 
diverses ainsi que des calendriers complexes.

•	 Vous avez une solide compréhension de la 
segmentation du marché, de la logique de 
tarification et de la dynamique concurrentielle.

•	 Vous apportez une approche centrée sur 
le client dans les discussions relatives à la 
sélection et au développement.

•	 Vous êtes un excellent communicant : vous 
savez synthétiser des sujets complexes 
pour différents publics (sélectionneurs, 
commerciaux, marketing).

•	 Vous savez présenter des recommandations, 
défendre des compromis et susciter l’adhésion 
de l’ensemble des services.

•	 Vous adoptez une approche structurée pour 
le reporting du portefeuille, le lancement de 
produits et le suivi des inscriptions.

•	 Vous êtes capable de gérer des budgets et de 
coordonner des essais dans plusieurs pays ou 
segments. 
Vous maîtrisez parfaitement le français et 
l’anglais (à l’écrit comme à l’oral).


